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自
己
実
現
に
徹
す
る
か
、
社
会
貢
献
を
志
す
か

繁
盛
店
と
成
長
店

　
目
的
に
よ
っ
て
は
、
繁
盛
店
が
で
き

さ
え
す
れ
ば
い
い
と
い
う
わ
け
に
は
い

か
な
い
。
繁
盛
店
で
い
い
場
合
と
、
成

長
店
で
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
場
合
と
が

あ
る
。

　
そ
の
目
的
と
は
、
企
業
化
を
志
す
の

か
ど
う
か
で
あ
る
。
企
業
は
、
そ
れ
自

体
が
目
的
で
は
な
い
。
企
業
と
は
、
社

会
的
に
広
が
っ
た
貢
献
、
す
な
わ
ち
社

会
貢
献
を
す
る
こ
と
を
も
っ
て
そ
の
存

在
理
由
と
す
る
。

　
企
業
の
社
会
貢
献
の
第
一
は
、
そ
の

企
業
が
提
供
す
る
商
品
に
よ
っ
て
、
そ

れ
を
買
い
利
用
す
る
顧
客
に
満
足
し
て

も
ら
う
こ
と
で
あ
る
。
顧
客
が
満
足
し

て
く
れ
た
か
ど
う
か
は
、
リ
ピ
ー
ト
客

と
な
っ
て
く
れ
た
時
に
証
明
さ
れ
る
。

　
食
堂
業
で
あ
れ
ば
、
提
供
す
る
商
品

と
は
料
理
で
あ
る
。

　
顧
客
の
満
足
度
が
高
け
れ
ば
高
い
ほ

ど
、
社
会
貢
献
度
、
そ
し
て
そ
の
企
業

の
存
在
理
由
が
大
き
い
と
い
う
こ
と
に

な
る
。

　
顧
客
の
満
足
度
が
高
い
と
い
う
こ
と

は
、
ひ
と
り
の
顧
客
の
１
回
だ
け
の
満

足
感
が
大
き
い
と
い
う
こ
と
で
は
な
く
、

リ
ピ
ー
ト
回
数
が
増
加
し
た
り
、
リ
ピ
ー

ト
客
数
が
増
加
す
る
こ
と
に
よ
っ
て
計

ら
れ
る
。

　
企
業
と
い
う
の
は
、
そ
の
よ
う
な
店

を
１
店
だ
け
で
は
な
く
、
地
球
上
に
た

く
さ
ん
展
開
で
き
る
こ
と
が
条
件
と
な

る
。
つ
ま
り
、
チ
ェ
ー
ン
店
の
展
開
が

で
き
る
こ
と
で
あ
る
。
そ
の
結
果
、
売

上
高
規
模
も
巨
大
に
な
る
ば
か
り
か
、

そ
の
増
加
の
ス
ピ
ー
ド
も
速
く
な
る
。

年
３
割
か
ら
４
割
以
上
の
増
加
率
と
な

る
。
　
企
業
化
し
た
食
堂
業
は
、
本
質
的
に

成
長
店
で
あ
る
。
そ
し
て
ま
た
、
バ
ブ

ル
の
崩
壊
や
景
気
の
後
退
に
関
係
な
く
、

成
長
し
つ
づ
け
ら
れ
な
け
れ
ば
な
ら
な

い
。
　
さ
て
一
方
の
繁
盛
店
は
、
そ
の
志
は

社
会
貢
献
な
ん
て
い
う
の
と
は
無
縁
な

と
こ
ろ
に
あ
る
。

　
そ
れ
は
、
ひ
と
り
の
人
間
の
存
在
理

由
は
、
社
会
貢
献
が
で
き
る
で
き
な
い

に
関
係
な
く
、
厳
然
と
し
て
人
間
の
存

在
そ
れ
自
体
に
あ
る
の
と
似
て
い
る
。

　
繁
盛
店
の
経
営
者
は
、
経
営
の
目
的

を
技
能
者
と
し
て
の
自
己
実
現
に
置
く
。



　
そ
し
て
結
果
の
数
値
は
、
坪
当
た
り

売
上
高
の
異
常
に
高
い
店
と
な
る
。
繁

盛
店
と
は
、
建
物
規
模
に
比
較
し
て
高

い
売
上
高
の
店
で
あ
る
。

　
繁
盛
店
の
経
営
者
は
、
本
人
で
し
か

で
き
な
い
技
能
者
の
技
を
顧
客
に
問
い

つ
づ
け
る
。
そ
し
て
、
自
分
の
作
業
に

よ
っ
て
料
理
を
提
供
で
き
る
範
囲
を
超

え
て
売
上
高
を
増
加
さ
せ
よ
う
と
す
れ

ば
、
自
分
の
満
足
で
き
る
料
理
を
作
れ

る
コ
ッ
ク
の
職
人
技
能
に
頼
る
こ
と
に

な
る
。
経
営
者
が
コ
ッ
ク
で
は
な
い
場

合
も
同
じ
で
あ
る
。

　
そ
の
店
の
中
心
人
物
は
、
職
人
コ
ッ

ク
と
し
て
の
経
営
者
か
、
あ
る
い
は
腕

利
き
コ
ッ
ク
で
あ
る
。
そ
こ
で
は
、
そ

れ
ら
の
職
人
技
能
者
が
い
な
く
な
れ
ば
、

ど
ん
な
に
繁
盛
し
て
い
て
も
自
己
崩
壊

せ
ざ
る
を
え
な
く
な
る
。

　
繁
盛
店
で
あ
る
こ
と
を
維
持
し
よ
う

と
す
れ
ば
、
そ
の
店
の
立
地
条
件
は
巨

大
商
圏
と
な
る
。
少
な
く
と
も
７
０
万

人
か
ら
８
０
万
人
で
、
そ
の
商
圏
人
口

は
大
き
け
れ
ば
大
き
い
ほ
ど
い
い
。
理

想
は
地
球
全
体
で
あ
る
。

　
そ
し
て
お
客
が
支
払
う
単
価
、
す
な

わ
ち
客
単
価
は
、
極
め
て
高
い
も
の
と

な
る
。
特
殊
技
能
を
持
つ
職
人
を
た
く

さ
ん
必
要
と
す
る
し
、
し
か
も
極
め
て

豪
華
な
雰
囲
気
の
店
で
な
け
れ
ば
、
巨

大
商
圏
人
口
の
中
か
ら
わ
ざ
わ
ざ
来
店

し
て
く
れ
る
よ
う
な
料
理
が
提
供
で
き

な
い
か
ら
で
あ
る
。

　
そ
の
よ
う
な
店
は
、
コ
ス
ト
の
高
い

高
級
店
と
な
る
。
売
れ
て
も
売
れ
て
も

儲
か
ら
な
い
こ
と
に
な
る
可
能
性
は
き

わ
め
て
高
い
。
そ
れ
で
は
、
多
店
舗
展

開
は
お
ろ
か
一
店
舗
を
維
持
す
る
の
さ

え
た
い
へ
ん
な
努
力
が
必
要
に
な
る
。

　
成
長
店
だ
か
ら
と
い
っ
て
、
売
れ
な

く
て
も
い
い
、
儲
か
ら
な
く
て
も
い
い

と
は
い
っ
て
い
な
い
。
お
値
打
ち
度
の

高
い
商
品
を
提
供
し
て
低
コ
ス
ト
の
経

営
が
で
き
た
ら
、
一
坪
当
た
り
の
売
上

高
を
何
百
万
円
に
し
な
く
て
も
楽
に
儲

け
ら
れ
て
、
従
業
員
に
も
高
い
労
働
条

件
で
働
い
て
も
ら
う
こ
と
が
で
き
る
。

　
繁
盛
店
に
徹
す
る
か
、
成
長
店
か
。

カ
ゴ
か
、
ジ
ェ
ッ
ト
機
か
、
選
択
の
時

で
あ
る
。


