
武
川
淑
の
Ｆ
Ｂ
用
語
新
解
説
２
１

両
者
は
目
的
と
手
段
で
あ
っ
て
、
二
者
択
一
の
立
論
は
無
意
味

で
あ
る

お
値
打
ち
と
効
率

　
う
ま
さ
か
効
率
か
と
い
う
議
論
が
食

堂
業
の
企
業
で
は
繰
り
返
さ
れ
る
。
そ

も
そ
も
、
う
ま
さ
か
効
率
か
に
つ
い
て

あ
れ
か
こ
れ
か
と
い
う
議
論
は
不
毛
に

終
わ
る
も
の
だ
。
そ
の
理
由
を
書
こ
う
。

　
う
ま
さ
は
、
前
月
号
に
書
い
た
品
質

ま
た
は
お
値
打
ち
の
一
部
で
あ
っ
て
、

品
質
や
お
値
打
ち
の
代
表
的
な
特
性
で

あ
る
。

　
し
た
が
っ
て
う
ま
さ
か
効
率
か
と
い

う
立
論
は
、
品
質
ま
た
は
お
値
打
ち
か

効
率
か
、
と
読
み
替
え
て
い
い
だ
ろ
う
。

　
さ
て
食
堂
業
で
は
、
お
客
を
満
足
さ

せ
ら
れ
な
け
れ
ば
そ
の
存
在
理
由
は
な

い
。
店
自
体
が
成
立
し
得
な
い
の
で
あ

る
。
　
お
客
を
満
足
さ
せ
る
こ
と
そ
の
も
の

が
、
食
堂
業
の
お
値
打
ち
な
の
で
あ
る
。

お
客
に
と
っ
て
の
お
値
打
ち
提
供
が
な

け
れ
ば
、
効
率
も
へ
っ
た
く
れ
も
な
い
。

　
こ
こ
で
重
要
な
こ
と
は
、
効
率
と
い

う
用
語
の
定
義
で
あ
る
。

　
効
率
と
い
う
の
は
、
効
果
を
上
げ
る

能
率
の
こ
と
で
あ
る
。
効
果
と
は
、
結

果
目
的
に
対
し
て
有
用
な
こ
と
を
い
う
。

こ
の
場
合
結
果
目
的
と
は
、
お
客
を
満

足
さ
せ
る
こ
と
で
あ
る
。
そ
の
よ
う
な

状
態
を
結
果
と
し
て
得
ら
れ
る
よ
う
に

す
る
た
め
の
能
率
が
効
率
な
の
で
あ
る
。

　
も
し
目
的
と
す
る
状
態
が
得
ら
れ
な

い
よ
う
な
能
率
な
ら
、
そ
れ
は
効
率
と

は
い
わ
な
い
の
で
あ
る
。

　
お
客
の
満
足
に
奉
仕
す
る
も
の
が
効

率
で
あ
る
。
う
ま
さ
に
貢
献
す
る
も
の

が
効
率
な
の
で
あ
る
。

　
う
ま
さ
と
効
率
の
関
係
は
、
目
的
と

手
段
と
の
関
係
で
あ
る
。
手
段
は
目
的

に
奉
仕
す
る
限
り
有
用
で
あ
っ
て
、
そ

の
逆
で
は
な
い
。

　
そ
し
て
能
率
は
、
ム
リ
や
ム
ダ
や
ム

ラ
を
な
く
す
技
術
で
あ
る
。
ム
リ
・
ム

ダ
・
ム
ラ
を
追
放
さ
え
で
き
れ
ば
そ
れ

で
足
り
る
。

　
そ
の
限
り
に
お
い
て
は
、
能
率
に
は

目
的
と
い
う
考
え
方
が
な
く
て
も
い
っ

こ
う
に
さ
し
つ
か
え
な
い
。
効
率
が
目

的
を
前
提
に
す
る
の
と
、
単
な
る
能
率

は
そ
の
点
で
別
の
も
の
で
あ
る
。



　
う
ま
さ
か
能
率
か
と
い
う
テ
ー
マ
は
、

明
ら
か
に
能
率
よ
り
も
う
ま
さ
が
大
切

だ
と
い
え
る
。

　
し
か
し
う
ま
さ
か
効
率
か
と
い
う
テ
ー

マ
で
は
、
両
者
は
目
的
と
手
段
と
の
関

係
で
、
二
者
択
一
的
立
論
は
無
意
味
と

な
る
。

　
目
的
と
手
段
と
ど
ち
ら
が
優
先
さ
れ

な
け
れ
ば
な
ら
な
い
か
と
い
う
な
ら
、

も
ち
ろ
ん
目
的
が
あ
っ
て
の
手
段
で
あ
っ

て
、
手
段
の
た
め
の
目
的
な
ん
て
こ
れ

も
意
味
が
な
い
。

　
食
堂
業
を
始
め
る
と
き
に
、
最
優
先

で
な
す
べ
き
こ
と
は
、
う
ま
く
て
お
値

打
ち
の
あ
る
も
の
を
お
客
に
提
供
で
き

る
こ
と
で
あ
る
。
お
客
を
集
め
、
お
客

を
満
足
さ
せ
ら
れ
な
い
よ
う
な
店
は
、

た
ち
ま
ち
消
え
て
な
く
な
っ
て
し
ま
う
。

　
そ
こ
で
は
、
成
長
と
か
多
店
化
と
か

の
仕
組
み
作
り
は
、
あ
と
ま
わ
し
で
い

い
。
と
に
か
く
お
客
に
感
謝
さ
れ
る
く

ら
い
の
お
値
打
ち
提
供
が
で
き
な
く
て

は
な
ら
な
い
。

　
さ
て
、
し
か
し
で
あ
る
。
そ
れ
だ
け

で
は
、
事
業
と
し
て
長
続
き
は
し
な
い
。

事
業
と
し
て
や
る
な
ら
、
最
低
の
儲
け

が
必
要
で
あ
る
。
そ
の
た
め
に
は
、
お

客
を
満
足
さ
せ
る
技
術
が
最
低
の
効
率

に
裏
打
ち
さ
れ
て
い
な
け
れ
ば
な
ら
な

い
。

　
さ
ら
に
お
客
の
数
を
増
や
し
、
何
ら

か
の
意
味
で
社
会
貢
献
を
す
る
企
業
と

す
る
た
め
に
は
、
食
堂
業
の
場
合
、
必

然
的
に
多
店
化
政
策
を
と
る
こ
と
に
な

る
。
　
そ
の
場
合
は
、
一
定
の
品
質
基
準
を

維
持
し
、
お
客
に
い
つ
来
店
さ
れ
て
も
、

そ
し
て
お
客
が
誰
で
あ
ろ
う
と
、
同
様

に
満
足
し
て
も
ら
え
る
技
術
が
必
要
に

な
る
。
そ
れ
が
効
率
な
の
で
あ
る
。
効

率
を
否
定
し
た
途
端
に
、
バ
ラ
つ
き
や
、

従
業
員
の
バ
ー
ド
ワ
ー
ク
で
、
か
え
っ

て
お
客
に
不
満
を
あ
た
え
る
よ
う
な
作

業
し
か
で
き
な
く
な
る
。

　
効
率
は
、
目
的
遂
行
の
た
め
の
作
業

の
安
・
楽
・
早
・
正
の
技
術
で
あ
る
か

ら
だ
。

　
効
率
と
い
う
技
術
を
持
た
な
い
限
り
、

お
客
を
増
や
す
と
お
値
打
ち
が
低
下
す

る
。
　
繁
盛
す
る
と
店
が
ダ
メ
に
な
る
と
い

う
俗
論
は
、
そ
の
限
り
で
は
正
し
い
。

そ
の
場
合
は
、
客
数
を
限
定
し
た
小
規

模
店
で
や
る
し
か
な
い
。


